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1. ПАСПОРТ РАБОЧЕЙ ПРОГРАММЫ

ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ 

ПМ.01 Продажа непродовольственных товаров
1.1. Область применения программы

     Рабочая программа профессионального модуля является частью основной профессиональной образовательной программы в соответствии с ФГОС по профессии  38.01.02 Продавец, контролер-кассир в части освоения основного вида профессиональной деятельности (ВПД): Продажа непродовольственных товаров и соответствующих профессиональных компетенций (ПК):

ПК 1.1 Проверять качество, комплектность, количественные характеристики непродовольственных товаров.

ПК 1.2. Осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом зале и на торгово-технологическом оборудовании.

ПК 1.3. Обслуживать покупателей и предоставлять достоверную информацию о качестве, потребительских свойствах товаров, требованиях безопасности их эксплуатации.

ПК 1.4. Осуществлять контроль за сохранностью товарно-материальных ценностей.
1.2. Цели и задачи модуля – требования к результатам освоения модуля

С целью овладения указанным видом профессиональной деятельности и соответствующими профессиональными компетенциями обучающийся в ходе освоения профессионального модуля должен:

иметь практический опыт:
Обслуживания покупателей и продажи различных групп непродовольственных товаров;

уметь:
- идентифицировать товары различных товарных групп (текстильных, обувных, пушно-меховых, овчинно-шубных, хозяйственных, галантерейных, ювелирных, парфюмерно-косметических, культурно-бытового назначения);
- оценивать качество по органолептическим показателям;
- консультировать о свойствах и правилах эксплуатации товаров;
- расшифровывать маркировку, клеймение и символы по уходу;
идентифицировать отдельные виды мебели для торговых организаций;
- производить подготовку к работе весоизмерительного оборудования;
производить взвешивание товаров отдельных товарных групп.

знать:
- факторы, формирующие и сохраняющие потребительские свойства товаров различных товарных групп;
- классификацию и ассортимент различных товарных групп непродовольственных товаров;
- показатели качества, дефекты, градации качества, упаковку, маркировку и хранение непродовольственных товаров, 

- назначение, классификацию мебели для торговых организаций и требования, предъявляемые к ней;
- назначение, классификацию торгового инвентаря;
- назначение и классификацию систем защиты товаров, порядок их использования;
- устройство и правила эксплуатации весоизмерительного оборудования;
- закон о защите прав потребителей;
- правила охраны труда
1.3. Количество часов на освоение программы профессионального модуля:
Всего 564 часов, 

в том числе:

максимальной учебной нагрузки обучающегося 258 часов, включая:

· обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 172 часа;

· самостоятельной работы обучающегося 86 часов;

· учебной практики 204 часа;

· производственной практики 102 часов.
2. РЕЗУЛЬТАТЫ ОСВОЕНИЯ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ

Результатом освоения программы профессионального модуля является овладение обучающимися видом профессиональной деятельности Продажа продовольственных товаров, в том числе профессиональными (ПК) и общими (ОК) компетенциями:

	Код
	Наименование результата обучения

	ПК 1.1.
	Проверять качество, комплектность, количественные характеристики непродовольственных товаров

	ПК 1.2.
	Осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом зале и на торгово-технологическом оборудовании

	ПК 1.3.
	Обслуживать покупателей и предоставлять достоверную информацию о качестве, потребительских свойствах товаров, требованиях безопасности их эксплуатации

	ПК 1.4.
	Осуществлять контроль за сохранностью товарно-материальных ценностей

	ОК 1.
	Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес

	ОК 2.
	Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и способов ее достижения, определенных руководителем

	ОК 3.
	Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий и итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, нести ответственность за результаты своей работы.

	ОК 4.
	Осуществлять поиск информации, необходимой для эффективного выполнения профессиональных задач

	ОК 5.
	Использовать информационно-коммуникационные технологии в профессиональной деятельности

	ОК 6.
	Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, руководством, клиентами.

	ОК 7.
	Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и Правилами продажи товаров

	ОК 8.
	Исполнять воинскую обязанность, в том числе с применением полученных профессиональных знаний (для юношей)


3. СТРУКТУРА И содержание профессионального модуля

3.1 Тематический план профессионального модуля ПМ. 01 Продажа непродовольственных товаров

	Коды профессио-нальных компетенций
	Наименования разделов

профессионального модуля
	Всего  часов


	Объем времени, отведенный на освоение междисциплинарного курса (курсов)
	Практика

	
	
	
	Обязательная аудиторная учебная нагрузка обучающегося
	Самостоятельная работа обучающегося,

часов
	Учебная,

часов
	Производственная,

часов

(рассредоточенная)

	
	
	
	Всего,

часов
	в т.ч. лабораторные работы и практические занятия,

часов
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	
	8

	ПК 1.1-

ПК 1.4
	Раздел 1. Продажа непродовольственных товаров
	462
	172
	86
	86
	204
	102

	ПК 1.1-

ПК 1.4
	Производственная практика, часов (если предусмотрена итоговая (концентрированная)
	102
	
	
	
	-
	-

	
	Всего:
	564
	172
	86
	86
	204
	102


3.2 Содержание обучения по профессиональному модулю ПМ. 01 Продажа непродовольственных товаров

	Наименование разделов и тем
	Содержание учебного материала, лабораторные работы и практические занятия, самостоятельная работа обучающихся.
	Объем часов

	1
	2
	3

	Раздел 1. Продажа непродовольственных товаров
	

	МДК. 01.01. Розничная торговля непродовольственными товарами
	

	Введение 
	Содержание учебного материала
	2

	
	1
	Введение в профессиональный вид деятельности

Квалификационные характеристики продавца непродовольственных товаров
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	3

	
	
	История возникновения и развитие товароведения непродовольственных товаров.

Цели и задачи товароведения непродовольственных товаров.
	

	Тема 1.1 Основы товароведения непродовольственных товаров
	Содержание учебного материала
	2

	
	1
	Классификация непродовольственных товаров.

Факторы, формирующие качество непродовольственных товаров.
	

	
	Практические занятия №1
	2

	
	1
	Решение профессиональных задач «Товары непродовольственные. Информация для потребителей»
	

	
	2
	Чтение и расшифровка маркировки различных видов непродовольственных товаров.
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Маркировка непродовольственных товаров.

Стандартизация  и сертификация товаров.
	

	Тема 1.2 Продажа текстильных товаров


	Содержание учебного материала
	6

	
	1
	Классификация, ассортимент, виды товаров
	

	
	
	Свойства, показатели качества товаров
	

	
	
	Маркировка и упаковка.
	

	
	
	Потребительские свойства текстильных товаров.
	

	
	
	Правила продажи текстильных товаров.
	

	
	Практические занятия № 2, №3
	4

	
	1
	Определение структуры и свойств тканей
	

	
	2
	Оценка качества тканей по органолептическим показателям на соответствие требованиям стандарта
	

	
	3
	Решение профессиональных задач «Консультирование покупателей»
	

	
	Лабораторные работы № 1, №2
	4

	
	1
	Размещение  текстильных товаров
	

	
	2
	Выкладка текстильных товаров
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	3

	
	
	Волокна растительного и животного происхождения, химические волокна
	

	Тема 1.3 Продажа нетканых материалов и искусственного меха
	Содержание учебного материала
	4

	
	1
	Классификация, ассортимент, виды, свойства, показатели качества

Маркировка и упаковка.
	

	
	Практические занятия №  4, №5
	4

	
	1
	Определение видов и оценка качества нетканых материалов из искусственного меха
	

	
	2
	Решение профессиональных задач «Консультирование покупателей»
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Потребительские свойства нетканых материалов и искусственного меха.

Размещение и выкладка нетканых материалов и искусственного меха.

Продажа нетканых материалов и искусственного меха.

Правила продажи нетканых материалов и искусственного меха.
	

	Тема 1.4 Продажа швейных и трикотажных товаров


	Содержание учебного материала
	10

	
	1
	Классификация швейных и трикотажных товаров
	

	
	
	Ассортимент швейных и трикотажных товаров
	

	
	
	 Виды, свойства швейных и трикотажных товаров 
	

	
	
	Показатели качества швейных и трикотажных товаров
	

	
	
	Маркировка и упаковка.
	

	
	
	Потребительские свойства швейных и трикотажных товаров.


	

	
	Практические занятия №6
	3

	
	1
	Определение качества  швейных и трикотажных товаров
	

	
	2
	Решение профессиональных задач «Консультирование покупателей»
	

	
	Лабораторные работы №3
	2

	
	1
	Размещение швейных и трикотажных товаров
	

	
	
	Выкладка швейных и трикотажных товаров
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	2

	
	
	Продажа швейных и трикотажных товаров.
	

	Тема 1.5 Продажа пушно-меховых и овчинно- шубных товаров


	Содержание учебного материала
	4

	
	1
	Классификация, ассортимент, виды, свойства, показатели качества

Маркировка и упаковка 
	

	
	
	Потребительские свойства пушно-меховых и овчинно-шубных товаров.

Размещение и выкладка пушно-меховых и овчинно-шубных товаров.
	

	
	Практические занятия № 7, №8
	4

	
	1
	Определение качества пушно-меховых и овчинно-шубных товаров
	

	
	2
	Решение профессиональных задач «Консультирование покупателей»
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Продажа пушно-меховых и овчинно-шубных товаров.
	

	
	
	Правила продажи пушно-меховых и овчинно-шубных товаров
	

	Тема 1.6 Продажа обувных товаров


	Содержание учебного материала
	4

	
	1
	Классификация  обувных товаров.
	

	
	
	Ассортимент и виды обувных товаров.
	

	
	
	Свойства, показатели качества обувных товаров.
	

	
	
	Маркировка и упаковка обувных товаров.
	

	
	Практические занятия №  9, №10
	4

	
	1
	Определение методов крепление низа обуви
	

	
	2
	Решение профессиональных задач «Консультирование покупателей»
	

	
	Лабораторные работы №4
	2

	
	1
	Размещение и выкладка обувных товаров.
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Потребительские свойства обувных товаров.

Продажа обувных товаров.

Правила продажи обувных товаров.
	

	Тема 1.7  Продажа строительных товаров
	Содержание учебного материала
	2

	
	1
	Классификация, ассортимент, виды товаров
	

	
	
	Свойства, показатели качества товаров
	

	
	Практические занятия №11
	2

	
	1
	Определение видов строительных товаров
	

	
	2
	Решение профессиональных задач «Консультирование покупателей»
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Потребительские свойства строительных товаров.

Размещение и выкладка строительных товаров.
	

	
	
	Маркировка и упаковка 

Продажа строительных товаров.
	

	
	
	Правила продажи строительных товаров
	

	Тема 1.8 Продажа галантерейных товаров
	Содержание учебного материала
	6

	
	1
	Классификация, ассортимент галантерейных товаров.
	

	
	
	Виды, свойства галантерейных товаров.
	

	
	
	Показатели качества галантерейных товаров. Маркировка и упаковка галантерейных товаров.
	

	
	Практические занятия №12
	2

	
	1
	Определение полного торгового наименования и сортности галантерейных товаров
	

	
	Лабораторные работы №5
	2

	
	1
	Размещение и выкладка галантерейных товаров.
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	3

	
	
	Потребительские свойства галантерейных товаров.

Продажа галантерейных товаров.
	

	Тема 1.9 Продажа парфюмерно-косметических товаров
	Содержание учебного материала
	6

	
	1
	Классификация, ассортимент, 
	

	
	
	Виды, свойства, показатели качества
	

	
	
	Маркировка и упаковка 
	

	
	
	Потребительские свойства парфюмерно-косметических товаров.
	

	
	Практические занятия № 13, №14
	4

	
	1
	Определение видов и оценка качества парфюмерно-косметических товаров
	

	
	2
	Решение профессиональных задач «Консультирование покупателей»
	

	
	Лабораторные работы №6
	2

	
	1
	Размещение и выкладка парфюмерно-косметических товаров.
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Продажа парфюмерно-косметических товаров.

Правила продажи парфюмерно-косметических товаров.
	

	Тема 1.10 Продажа силикатных товаров


	Содержание учебного материала
	2

	
	1
	Классификация, ассортимент силикатных товаров.
	

	
	Практические занятия №15
	2

	
	1
	Оценка качества силикатных товаров.
	

	
	Лабораторные работы №7
	2

	
	1
	Размещение и выкладка силикатных товаров.
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Виды, свойства, показатели качества
	

	
	
	Маркировка и упаковка 
	

	
	
	Потребительские свойства силикатных товаров.

Продажа силикатных товаров.
	

	Тема 1.11 Продажа металлохозяйственных товаров
	Содержание учебного материала
	4

	
	1
	Классификация, ассортимент товаров
	

	
	
	Виды, свойства, показатели качества товаров
	

	
	
	Маркировка и упаковка 
	

	
	Практические занятия №16
	2

	
	1
	Определение видов и оценка качества металлической посуды
	

	
	Лабораторные работы №8
	2

	
	1
	Размещение и выкладка металлохозяйственных товаров.
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	3

	
	
	Потребительские свойства металлохозяйственных товаров.

Продажа металлохозяйственных товаров.
	

	Тема 1.12 Продажа товаров из пластмасс
	Содержание учебного материала
	2

	
	1
	Классификация, ассортимент, виды, свойства товаров

Показатели качества товара
	

	
	Практические занятия №17
	2

	
	1
	Определение качества товаров из пластмасс.
	

	
	Лабораторные работы №9
	2

	
	1
	Размещение и выкладка товаров из пластмасс.
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Маркировка и упаковка 

Потребительские свойства товаров из пластмасс
	

	
	
	Продажа товаров из пластмасс.

Правила продажи товаров из пластмасс.
	

	Тема 1.13 Продажа товаров бытовой химии


	Содержание учебного материала
	4

	
	1
	Классификация, ассортимент, виды, свойства товаров

Показатели качества товара
	

	
	Практические занятия №18
	2

	
	1
	Определение видов и оценка качества товаров бытовой химии.
	


	
	Лабораторные работы №10
	2

	
	1
	Размещение и выкладка товаров бытовой химии.
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Маркировка и упаковка 

Потребительские свойства товаров бытовой химии.
	

	
	
	Продажа товаров бытовой химии.

Правила продажи товаров бытовой химии
	

	Тема 1.14 Продажа электробытовых товаров
	Содержание учебного материала
	4

	
	1
	Классификация, ассортимент товаров
	

	
	
	Виды, свойства, показатели качества товаров
	

	
	
	Маркировка и упаковка товаров
	

	
	Практические занятия №  19, №20, №21
	6

	
	1
	Определение видов и оценка электробытовых товаров
	

	
	2
	Определение качества электробытовых товаров
	

	
	3
	Решение профессиональных задач «Маркировка электробытовых товаров»
	

	
	4
	Решение профессиональных задач «Упаковка электробытовых товаров»
	

	
	5
	Решение профессиональных задач «Консультирование покупателей»
	

	
	Лабораторные работы №11
	2

	
	1
	Размещение и выкладка электробытовых товаров.
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Потребительские свойства электробытовых товаров.

Продажа электробытовых товаров.
	

	Тема 1.15 Продажа оргтехнических товаров


	Содержание учебного материала
	2

	
	1
	Классификация, ассортимент, виды, свойства, показатели качества
	

	
	Практические занятия №22
	2

	
	1
	Решение профессиональных задач «Устройство и правила эксплуатации оргтехники»
	


	
	Лабораторные работы №12
	2

	
	1
	Размещение и выкладка оргтехнических товаров.
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Маркировка и упаковка 
	

	
	
	Потребительские свойства оргтехнических товаров.
	

	
	
	Продажа оргтехнических товаров.
	

	Тема 1.16 Продажа игрушек
	Содержание учебного материала
	4

	
	1
	Классификация, ассортимент игрушек

Виды, свойства, показатели качества игрушек
	

	
	Практические занятия №23
	2

	
	1
	Определение видов и оценка качества игрушек
	

	
	Лабораторные работы №13
	2

	
	1
	Размещение и выкладка игрушек.
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Маркировка и упаковка 

Потребительские свойства игрушек. Продажа игрушек.
	

	Тема 1.17  Продажа музыкальных товаров
	Содержание учебного материала
	2

	
	1
	Классификация, ассортимент, виды, свойства, показатели качества
	

	
	Практические занятия №24
	2

	
	1
	Определение видов музыкальных товаров
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Маркировка и упаковка 
	

	
	
	Потребительские свойства музыкальных товаров.

Размещение и выкладка музыкальных товаров.
	

	
	
	Продажа музыкальных товаров.
	

	Тема 1.18 Продажа бытовых электронных товаров


	Содержание учебного материала
	4

	
	1
	Классификация, ассортимент, виды, свойства, показатели качества
	

	
	
	Маркировка и упаковка 
	

	
	
	Потребительские свойства бытовых электронных товаров.
	

	
	Практические занятия №  25, №26
	4

	
	1
	Решение профессиональных задач «Особенности информации об электронной технике»
	

	
	
	Решение профессиональных задач «Особенности маркировки и упаковки»
	

	
	2
	Решение профессиональных задач «Консультирование покупателей»
	

	
	Лабораторные работы №14
	2

	
	1
	Размещение и выкладка бытовых электронных товаров.
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	2

	
	
	Продажа бытовых электронных товаров.

Правила продажи бытовых электронных товаров
	

	Тема 1.19 Продажа фототоваров


	Содержание учебного материала
	2

	
	1
	Классификация, ассортимент, виды, свойства, показатели качества
	

	
	Практические занятия №27
	2

	
	1
	Решение профессиональных задач «Технические характеристики фототоваров»
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	2

	
	
	Маркировка и упаковка 

Потребительские свойства фототоваров.
	

	
	
	Размещение и выкладка фототоваров.
	

	
	
	Продажа фототоваров. Правила продажи фототоваров
	

	Тема 1.20  Продажа спортивных, охотничьих и рыболовных товаров и средств индивидуальной защиты
	Содержание учебного материала
	4

	
	1
	Классификация, ассортимент, виды, свойства, показатели качества

Маркировка и упаковка 
	

	
	
	Потребительские свойства спортивных, охотничьих и рыболовных товаров и средств индивидуальной защиты.
	

	
	Практические занятия  №28, №29
	3

	
	1
	Определение видов спортивных, охотничьих и рыболовных товаров
	

	
	2
	Решение профессиональных задач «Консультирование покупателей»
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Размещение и выкладка спортивных, охотничьих и рыболовных товаров и средств индивидуальной защиты. Продажа спортивных, охотничьих и рыболовных товаров и средств индивидуальной защиты.
	

	
	
	Правила продажи спортивных, охотничьих и рыболовных товаров и средств индивидуальной защиты
	

	Тема 1.21 Продажа мебельных товаров


	Содержание учебного материала
	2

	
	1
	Классификация, ассортимент товаров

Виды мебельных товаров
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Маркировка и упаковка 
	

	
	
	Потребительские свойства мебельных товаров. 
	

	
	
	Свойства, показатели качества товаров
	

	Тема 1.22 Продажа ковров и ковровых изделий
	Содержание учебного материала
	2

	
	1
	Классификация, ассортимент, виды, свойства, показатели качества

Маркировка и упаковка 
	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Продажа ковров и ковровых изделий.
	

	
	
	Правила продажи ковров и ковровых изделий. 
	

	
	
	Потребительские свойства ковров и ковровых изделий. Размещение и выкладка ковров и ковровых изделий.
	

	Тема 1.23 Продажа ювелирных товаров и часов
	Содержание учебного материала
	2

	
	1
	Классификация, ассортимент, виды, свойства, показатели качества

Маркировка и упаковка 


	

	
	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4

	
	
	Продажа ювелирных товаров и часов.
	

	
	
	Потребительские свойства ювелирных товаров и часов.
	

	
	
	Размещение и выкладка ювелирных товаров и часов. Правила продажи ювелирных товаров и часов.
	

	Учебная практика

Тема 1.1. Основы товароведения непродовольственных товаров.

Тема 1.2. Продажа текстильных товаров.

Тема 1.3. Продажа нетканых материалов и искусственного меха.

Тема 1.4. Продажа швейных и трикотажных товаров.

Тема 1.5. Продажа пушно-меховых и овчинно-шубных товаров.

Тема 1.6. Продажа обувных товаров.

Тема 1.7. Продажа галантерейных товаров.

Тема 1.8. Продажа парфюмерно-косметических товаров.

Тема 1.9. Продажа силикатных товаров.

Тема 1.10. Продажа металлохозяйственных товаров.

Тема 1.11. Продажа товаров из пластмасса.

Тема 1.12. Продажа товаров из бытовой химии.

Тема 1.13. Продажа электробытовых товаров.

Тема 1.14. Продажа оргтехнических товаров.

Тема 1.15. Продажа игрушек.

Тема 1.16. Продажа музыкальных товаров.

Тема 1.17. Продажа бытовых электрических товаров.

Тема 1.18. Продажа фототоваров.

Тема 1.19. Продажа спортивных, охотничьих и рыболовных товаров и средств индивидуальной защиты.

Тема 1.20. Продажа мебельных товаров.

Тема 1.21. Продажа строительных товаров.

Тема 1.22. Продажа ковров и ковровых изделий.
Тема 1.23. Продажа ювелирных товаров и часов.
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	Производственная практика

Тема 1.1. Основы товароведения непродовольственных товаров.

Тема 1.2. Продажа текстильных товаров.

Тема 1.3. Продажа нетканых материалов и искусственного меха.

Тема 1.4. Продажа швейных и трикотажных товаров.

Тема 1.5. Продажа пушно-меховых и овчинно-шубных товаров.

Тема 1.6. Продажа обувных товаров.

Тема 1.7. Продажа галантерейных товаров.

Тема 1.8. Продажа парфюмерно-косметических товаров.

Тема 1.9. Продажа силикатных товаров.

Тема 1.10. Продажа металлохозяйственных товаров.

Тема 1.11. Продажа товаров из пластмасса.

Тема 1.12. Продажа товаров из бытовой химии.

Тема 1.13. Продажа электробытовых товаров.

Тема 1.14. Продажа игрушек.

Тема 1.15. Продажа мебельных товаров.

Тема 1.16. Продажа строительных товаров.

Тема 1.17. Продажа ювелирных товаров и часов.
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4. УСЛОВИЯ РЕАЛИЗАЦИИ РАБОЧЕЙ  ПРОГРАММЫ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ

4.1.  Требования к минимальному материально-техническому обеспечению  

              Реализация рабочей  программы профессионального модуля предполагает наличие учебного «Розничная торговля непродовольственными товарами».
Оборудование учебного кабинета и рабочих мест кабинета «МДК 01.01 Розничная торговля непродовольственными товарами »: 

· Парты 15 штук

· Стулья 30 штук

· Доска 1 

· Рабочее место преподавателя 1

Технические средства обучения: 

· компьютер, 

Наглядные пособия: 

Реализация рабочей программы профессионального  модуля предполагает обязательную учебную и  производственную практику.

4.2. Информационное обеспечение обучения

Перечень учебных изданий, Интернет-ресурсов, дополнительной литературы.

Основная литература
1. Голубенко, О. А. Товароведение непродовольственных товаров [Электронный ресурс] учеб. пособие для сред. проф. образования по спец. "Товароведение", "Коммерция" : / О. А. Голубенко, В. П. Новопавловская, Т. С. Носова. - М. : Альфа-МИНФРА-М, 2013. - 336 с.

2. Товароведение непродовольственных товаров [Электронный ресурс] учеб. для ссузов по спец. "Товароведение" : / А. П. Ходыкин, А. А. Ляшко, Н. И. Волошко [и др.]. - М. : Дашков и К, 2012. - 544 с.

3. Товароведение и экспертиза непродовольственных товаров [Текст] учеб. пособие для вузов по спец. "Товароведение и экспертиза товаров" : / С. И. Балаева, И. Ш. Дзахмишева, М. В. Блиева [и др.] : [под общ. ред. С. И. Балаевой]. - М. : Дашков и К, 2014. - 551 с. : ил.

Дополнительная литература
4. Вилкова, С. А. Экспертиза потребительских товаров [Текст] : учеб. для вузов по спец. "Товароведение и экспертиза товаров (по обл. применения)" / С. А. Вилкова. - М. : Дашков и К, 2009.

5. Демакова, Е. А. Товароведение и экспертиза мебельных товаров [Текст] : учеб. пособие для вузов по спец. "Товаровед. и экспертиза товаров" / Е. А. Демакова. - М. : КноРус, 2008.

6. Калачев, С. Л. Теоретические основы товароведения и экспертизы [Текст] : учеб. для вузов по спец. "Коммерция", "Товароведение и экспертиза товаров" / С. Л. Калачев. - М. : Юрайт, 2011.

7. Косолапова, Н. В. Товароведение парфюмерно-косметических, посудо-хозяйственных, электробытовых и строительных товаров [Текст] : учеб. пособие для образоват. учреждений проф. подгот. и повышения квалификации / Н. В. Косолапова, Н. А. Прокопенко, И. О. Рыжова. - М. : Академия, 2010.

8. Косолапова, Н. В. Товароведение текстильных, обувных, меховых и галантерейных товаров [Текст] : учеб. пособие для образоват. учреждений проф. подгот. и повышения квалификации / Н. В. Косолапова, Н. А. Прокопенко, И. О. Рыжова. - М. : Академия, 2010.

9. Магомедов, Ш. Ш. Товароведение и экспертиза обуви [Текст] : учеб. для вузов по спец. "Товароведение и экспертиза товаров" / Ш. Ш. Магомедов. - М. : Дашков и К, 2009.

10. Печенежская, И. А. Товароведение и экспертиза культурно-бытовых товаров [Текст] : практикум / И. А. Печенежская, А. Ф. Шепелев, В. А. Бондаренко. - Ростов н/Д. : Мини Тайп, 2005.

11. Петрище, Ф. А. Теоретические основы товароведения и экспертизы непродовольственных товаров [Текст] : учеб. для вузов по спец. "Товаровед. и экспертиза товаров" / Ф. А. Петрище. - М. : Дашков и К, 2009.

12. Славнова, Т. П. Товароведение и экспертиза одежно-обувных и пушно-меховых товаров [Электронный ресурс] : учеб. пособие [для вузов по напр. "Товароведение"] / Т. П. Славнова : под ред. С. А. Вилковой. - М. : Дашков и К, 2012.

, Интернет-ресурсы:
1. www, gsen.ru - сайт Федеральной службы по надзору в сфере защиты прав потребителей и благополучия человека;
2. www.gks.ru- сайт Госкомстата;
3. www.torgrus.com - сайт «Новости и технологии торгового бизнеса»;
4. www.sovtorg.panor.ru - сайт «Современная торговля»;
5. www.garant.ru - справочно - правовая система Гарант;
6. www.consultant.ru- справочно - правовая система Консультант Плюс;
7. www, retailer, ru - сайт Сообщества профессиональной розничной торговли;
8. www, reteilerclub. ru - учебно-информационный проект Супер- розница2009.
4.3. Общие требования к организации образовательного процесса

      Образовательный процесс по данному производственному модулю производится по типу аудиторной работы с разделением проведения занятий на теоретическое обучение и практическое обучение. Производственная практика проводится концентрированно.

4.4. Кадровое обеспечение образовательного процесса

     Требования к квалификации педагогических кадров, обеспечивающих обучение по междисциплинарному курсу: наличие среднего профессионального образовании для мастеров или высшего профессионального образования для преподавателя, соответствующего профилю преподаваемого модуля.

     Мастера производственного обучения должны иметь на 1-2 разряда по профессии рабочего выше, чем предусмотрено образовательным стандартом для выпускников.

5. Контроль и оценка результатов освоения профессионального модуля (вида профессиональной деятельности)

	Результаты 

(освоенные профессиональные компетенции)
	Основные показатели оценки результата
	Формы и методы контроля и оценки 

	Проверять качество, комплектность, количественные характеристики непродовольственных товаров. 
	- точное соблюдение правил по определению комплектности, определению качества и количества непродовольственных товаров;


	- Наблюдение за деятельностью на лабораторных работах, учебной и производственной практике

Отчёты по лабораторным работам

Тестирование

Зачёт по учебной и производственной практике

Квалификационный экзамен по модулю



	Осуществлять подготовку, размещение товаров в торговом зале и на торгово-технологическом оборудовании.
	 -демонстрация точности алгоритма продажи товаров;

Демонстрация размещения и выкладки товаров в торговом зале;

Работа с торговым оборудованием;


	Наблюдение за деятельностью на лабораторных работах, учебной и производственной практике

Отчёты по лабораторным работам

Тестирование

Зачёт по учебной и производственной практике

Квалификационный экзамен по модулю



	Обслуживать покупателей и предоставлять достоверную информацию о качестве, потребительских свойствах товаров, требованиях безопасности их эксплуатации 


	-демонстрация навыков обслуживания покупателей, в предоставлении достоверной информации о качестве и количестве продаваемых товаров в соответствии с сопутствующей товары документацией;

-достоверное и грамотное консультирование о качестве упаковки;

- проверка правильности цен на товары и услуги 
	Наблюдение за деятельностью на лабораторных работах, учебной и производственной практике

Отчёты по лабораторным работам

Тестирование

Зачёт по учебной и производственной практике

Квалификационный экзамен по модулю



	Осуществлять контроль за сохранностью товарно-материальных ценностей
	-изложение действий по правилам соблюдения условий хранения, сроков годности  на непродовольственные товары различных групп.

 
	Наблюдение за деятельностью на лабораторных работах, учебной и производственной практике

Отчёты по лабораторным работам

Тестирование

Зачёт по учебной и производственной практике

Квалификационный экзамен по модулю




Формы и методы контроля и оценки результатов обучения должны позволять проверять у обучающихся не только сформированность профессиональных компетенций, но и развитие общих компетенций и обеспечивающих их умений.

	Результаты 

(освоенные общие компетенции)
	Основные показатели оценки результата
	Формы и методы контроля и оценки 

	 ОК 1.Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес
	-привлечение интереса к будущей профессии через конкурсы профессионального мастерства, тематические дни, выставки-продажи, деловые игры


	Интерпретация результатов наблюдений за деятельностью обучающегося в процессе освоения образовательной программы (на лабораторно-практических работах,  во время учебной и производственной практики)

	 ОК 2. Организовывать собственную деятельность, исходя из цели и

способов ее достижения, определенных руководителем.
	- правильный выбор и применение методов и  способов решения профессиональных задач в области организации процесса розничной торговли непродовольственными товарами;

- самооценка эффективности и качества выполнения работ;
	Интерпретация результатов наблюдений за деятельностью обучающегося в процессе освоения образовательной программы (на лабораторно-практических работах,  во время учебной и производственной практики)



	 ОК 3.Анализировать рабочую ситуацию, осуществлять текущий  и

итоговый контроль, оценку и коррекцию собственной деятельности, нести

ответственность за результаты своей работы.
	-демонстрация способности принимать решение в стандартных и нестандартных ситуациях для выполнения профессиональных задач в области организации процесса розничной торговли непродовольственными товарами
	Интерпретация результатов наблюдений за деятельностью обучающегося в процессе освоения образовательной программы (на лабораторно-практических работах,  во время учебной и производственной практики)



	ОК  4. Осуществлять поиск информации, необходимой

для эффективного выполнения профессиональных задач.


	-эффективный поиск необходимой информации;

- нахождение и использование различных источников информации, включая электронные,  для эффективного выполнения профессиональных задач;
	Интерпретация результатов наблюдений за деятельностью обучающегося в процессе освоения образовательной программы (на лабораторно-практических работах,  во время учебной и производственной практики)



	 ОК 5.Использовать информационно-коммуникационные технологии и профессиональной деятельности.
	 - рациональное и эффективное использование различных технических средств в своей профессиональной деятельности для обмена информацией
	Интерпретация результатов наблюдений за деятельностью обучающегося в процессе освоения образовательной программы (на лабораторно-практических работах,  во время учебной и производственной практики)



	ОК 6. Работа в команде, эффективно общение  с коллегами, руководством, потребителями.
	- взаимодействие с обучающимися, преподавателями и мастерами в ходе обучения


	наблюдение, отчет по выполнению командных заданий, наблюдение за участием в лабораторных работах

	ОК 7. Соблюдать правила реализации товаров в соответствии с

действующими санитарными нормами и правилами, стандартами и

Правилами продажи товаров
	- организация самостоятельных занятий при изучении профессионального модуля

-планирование обучающимися квалификационного и личностного уровня 
	 Наблюдение по соблюдению правил реализации товаров, участие в лабораторных работах

	ОК  8.Исполнять воинскую обязанность, в том числе с применением

полученных профессиональных знаний (для юношей).
	 - эффективное получение практических навыков, которые могут быть использованы при прохождении военной службы
	Интерпретация результатов наблюдений за деятельностью обучающегося в процессе освоения образовательной программы (на лабораторно-практических работах,  во время учебной и производственной практики)
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